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CLEANING SYSTEMS

Wir sind ein erfolgreiches, Inhaber gefiihrtes Unternehmen in der Oberflachentechnik und
beliefern unsere anspruchsvollen Kunden weltweit mit Maschinen und Anlagen fir die
industrielle Teilereinigung.

Zur Verstarkung unseres Teams suchen wir schnellstmoglich einen

Vertriebsingenieur (m/w)

Tatigkeitsfeld/ Aufgaben

Eigenverantwortliches Konzipieren und Ausarbeiten der Anlagenauslegung

Kalkulieren von Preisen

Prifen und Kldren von Spezifikationen in Abstimmung mit den Kunden und den internen
Fachbereichen

Ausarbeiten von Angeboten

Betreuung der Gebietsvertretungen

Schnittstelle zwischen Kunden/Vertriebspartnern und der internen Organisation

Qualifikationen

Erfolgreich abgeschlossenes Studium oder Technikerausbildung (Fachrichtung
Maschinenbau oder Verfahrenstechnik)

Gute PC Kenntnisse: MS Office

Gute Englischkenntnisse in Wort und Schrift

Weitere Fremdsprachen sind von Vorteil

Uberzeugungskraft, sicheres Auftreten, hohes Engagement und internationale
Reisebereitschaft

Team- und Kommunikationsfahigkeit, Durchsetzungsvermogen sowie Flexibilitat

Was wir bieten

Ein spannendes Tatigkeitsfeld mit viel Raum fir Gestaltung, hohe fachliche Unterstiitzung,
Raum fiir individuelles Arbeiten bei friihzeitiger Ubernahme von Verantwortung sowie eine
berufliche Weiterentwicklung.

individuelle Einarbeitung fiir die bevorstehenden Aufgaben
selbststandiges Arbeiten in einem freundlichen Team
leistungsgerechtes Gehalt und gute Sozialleistungen
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